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Seja pequeno seja
grande, franchising e
sempre uma excelente
oportunidade para
quem deseja ser dono do
proprio empreendimento

=
o
=2
x
=
=
=
»
o
S
-
=1
=
3
=
a
“w

esign, Foto:

Multl D

Setor faturou Alimentagdo Conheca os Vem ai a 23

R$ 115 bilhoes segue no topo principais direitos  ABF Franchising
em 2013, 11,9% do ranking de e deveres dos Expo,de 4 a7 de
‘mais que no . franquias com franqueados e junho no Expo

ano anterior maior destaque franqueadores Center Norte
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| DESTAQUES

Cuidados com o corpo e o rosto
aceleram a expansao do setor

Entre os
destaques
de 2013
estao
franquias
ligadas as
dreas de
saude e
beleza

Segundo levantamento da
ABF, o segmento que apre-
sentou melhor resultado em
ampliacio de faturamento em
2013 foi o de Esporte, Satide,
BelezaeLazer,com23,9%. Nes-
sa esteira estdo, principalmen-
te,asredes dedicadas a beleza.

Com salas individuais, pre-
cos e condi¢des de pagamen-

- to acessiveis e profissionais

especializados, a Pré-Corpo
Estética tem aproveitado o
bom momento. Para atrair
cada vez mais clientes, investe
cercadeR$ 2,5 mithées aoano
em midias digitais. O resulta-
do ndo poderia ser melhor, sao
cerca de 4,5 mil atendimentos
por més nas unidades. "Nos-

sas campanhas sao focadas no
comportamento de busca do
cliente em cada praga. Assim
conseguimos atingir 6timos
resultados’, revela a presidente
darede, Marisa Peraro.

Boas apostas

Evidéncia de como o seg-
mento tem avangado sdo as
franquias dedepilagio. A Depyl
Action, por exemplo, fechou
2013 com faturamento de R$
70 milhoes e esta presente em
quase todo o territdrio brasilei-
ro,com 90lojas. S6 no primeiro
bimestre deste ano, ja registrou
incremento de 37% narede.

Nova no mercado, porém
com crescimento acelerado, a

Capim Liméo aposta na aber-
turade 100 unidadesaté ofinal
desteano. Jaamarcaespanhola
Nio+Pélo, que possui mais de
1.300 franquias em vérios pai-
ses, é idealizadora do conceito
de pre¢o tinico por pessoa. A
expectativa do franqueador
master de Sdo Paulo, Vinicius
Ramos, é dobrar o nimero de
unidades para os préximos
doisanos. Hoje,s30 85 somente
no Estado de Sao Paulo.
Assim como as franquias
de depilacao, também estio

em expansio no pais as redes
odontoldgicas.[ A Sorridents,
empresa do setor, apostou

no aumento de pacientes nas
areas de implantes, ortodon-

tia e tratamentos preventivos e
estéticos, como limpeza e cla-
reamento.

JaaOrtodontic Center fechou
2013 com crescimento de 60%
e faturamento de mais de R$ 70
milhGes. Paraesteano, colocard
em prética um plano de expan-
sdo quevisainaugurar 70 novas
clinicas. Hoje,arede é composta
por 92 unidades em diferentes
regi6es do Brasil.

A OdontoCompany . é
outra que apostou no mode-
lo de franquias e se deu bem.
A rede, presente hoje em 17
estados, prevé a abertura de

‘107 novas unidades em 2014

e projeta crescimento de 80%
no faturamento.
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